
～１都３県（埼玉県・千葉県・東京都・神奈川県）の受注企業が参加します！！～

九都県市合同商談会in幕張メッセ2019
［発注側］参加企業募集のご案内

首都圏産業の国際競争力の強化を図るため、
平成２０年度から九都県市（埼玉県、千葉県、東
京都、神奈川県、横浜市、川崎市、千葉市、さい
たま市、相模原市）が連携して合同商談会を開催
し、今回で第１１回目を迎えます。

この商談会は、取引先の新規開拓のきっかけ
づくりや新たなビジネスチャンスの創出を目的と
するものです。

是非、この機会に発注企業としてご参加いただ
き、協力企業・外注企業の新規開拓や将来の発
注に向けた情報収集等にご活用ください。

平成２９年度に実施した「九都県市合同商談会２０１７」の商談風景
（会場：東京ビッグサイトレセプションホール）

九都県市合同商談会実行委員会
埼玉県／千葉県／東京都／神奈川県／横浜市／川崎市／千葉市／さいたま市／相模原市

公益財団法人埼玉県産業振興公社／公益財団法人千葉県産業振興センター／公益財団法人東京
都中小企業振興公社／公益財団法人神奈川産業振興センター／公益財団法人横浜企業経営支援
財団／公益財団法人川崎市産業振興財団／公益財団法人千葉市産業振興財団／公益財団法人
さいたま市産業創造財団／公益財団法人相模原市産業振興財団

経済産業省関東経済産業局／独立行政法人中小企業基盤整備機構関東本部／公益財団法人
全国中小企業取引振興協会

＜主 催＞

＜後 援＞
（予定）

開 催 日 平成３１年１月２４日（木） １２：５０～１７：００（受付：１２：００～）

会 場
幕張メッセ 国際会議場２Ｆ コンベンションホール
（千葉県千葉市美浜区中瀬２－１）

募 集 対 象
首都圏（埼玉県・千葉県・東京都・神奈川県）エリアにおいて、協力外注企業の
新規開拓、将来的な発注案件に向けた情報収集等を希望する企業

商談会形式
発注企業毎に設置した商談テーブルにおいて、発注企業と受注企業が対面式で
商談を実施（商談相手と商談時間を事前設定）

募集企業数 ８０社（発注側） 参 加 費 無 料

申 込 期 限 平成３０年９月１４日（金）

申 込 手 続
千葉県産業振興センターHP（http://www.ccjc-net.or.jp/link/9tokenshi2019.html ）
から「【発注側】申込書」をダウンロードしていただき、必要事項をご入力の上、
9tokenshi@ccjc-net.or.jp宛に送信してください。

【お申込み先】

九都県市合同商談会in幕張メッセ2019 開催事務局
公益財団法人千葉県産業振興センター 経営支援部 取引振興室
〒261-7123 千葉県千葉市美浜区中瀬２－６－１ ＷＢＧマリブイースト２３Ｆ

TEL ０４３－２９９－２６５４ FAX ０４３－２９９－３４１１
URL：http://www.ccjc-net.or.jp Email:9tokenshi@ccjc-net.or.jp

http://www.ccjc-net.or.jp/link/9tokenshi2019.html



７月２３日(月) ～ ９月１４日(金) 発注側参加企業募集期間

発注案件（発注側参加企業）を募集します。

９月下旬 ～ １１月上旬予定 受注側参加企業募集期間

発注案件に申し込む形で受注側参加企業を募集します。（申込時に面談希望先を提出）

１１月中旬 発注側企業の面談希望調査

受注側参加企業が出揃った時点で、発注側参加企業に対して商談希望調査を行います。

１２月中旬 各社に商談会当日のスケジュール等資料の送付

受発注双方の希望を踏まえて商談スケジュールを組み、開催１ヶ月前を目途に、事前に商談相手
をご連絡します。

１月２４日（木） 商談会当日

会場で受付後、商談会となります。１回の商談時間は２０分（＋入替時間５分）を予定しており
ます。

九都県市合同商談会in幕張メッセ2019 平成31年1月24日開催

【商 談 会 ま で の ス ケ ジ ュ ー ル】

【商談会会場】
幕張メッセ
国際会議場２Ｆ コンベンションホール
（千葉県千葉市美浜区中瀬 2-1）
JR京葉線「海浜幕張」駅下車 徒歩5分

■詳細は会場ホームページ
http://www.m-messe.co.jp/access/
にてご確認ください。

【過去の実績】
・受発注企業合わせて、318社が参加！（発注企業108社、受注210社）（平成29年度）
・商談回数877回（平成29年度）
・商談会により5,000万円を超える取引が成立した事例もございます。

【商談会参加企業の声】
参加者アンケート結果では、9割以上の企業から「満足」との回答とともに 「他エリアの

受注企業からの技術提案が新鮮だった！」、「複数の企業と商談ができ、効果的な営業活動
になった！」等の声を頂いております。
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